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初露端倪

今年7月初，鼓楼分局刑侦大队民警在办理一起

洗钱案件时获悉了一条线索：位于福州市晋安区某写

字楼的一家贸易公司发布了招聘大量销售员的信息，

不但工资高而且不需要任何营销经验。

看似平常的一则信息让办案民警邓辛越想越蹊

跷，“到底是什么样的工作这么轻松？”带着疑问，邓辛

马上将情况向上级作了汇报。

“我们没有忽视这条信息，通过对比发现该公司

销售员招聘条件与从事电信网络诈骗‘业务员’的工

作内容高度一致。”凭借着多年刑侦工作经验，鼓楼分

局刑侦大队副大队长王琦斌分析这家所谓的贸易公

司很有可能就是电信网络诈骗的窝点。

顺藤摸瓜

在没有任何其他线索的情况下，王琦斌带领民警

对该公司进行摸排。“从外围观察情况来看，该公司和

普通的贸易公司没有区别，但仔细分析却是疑点重

重。”参与摸排的鼓楼分局刑侦大队反诈中队中队长

姜子坤说。

通过实地摸排，办案民警发现该公司在同一栋写

字楼内先后租了3个不同楼层的办公地点，原先租的

办公楼层旁边就有空置的房屋，并且位置、面积、价格

等条件都比后续租用的更合适。

为什么要选择租用不同楼层办公，又为何放着好

的条件不租选择更差的？带着疑问，办案民警继续深

入调查。经过一段时间调查，民警发现该公司内部管

理极其严格，不同楼层的员工竟然相互不认识。所谓

的“业务组长”每天就坐在各组工位边上“刷手机”，似

乎对业绩漠不关心。

一切反常的迹象都与电信网络诈骗团伙的管理

手段高度一致。7月中旬，鼓楼分局刑侦大队成立专

案组开始立案调查。

一网打尽

为避免打草惊蛇，尽快将这个电信网络诈骗团伙

彻底摧毁，专案组不仅要与时间“赛跑”，更要进行极

为缜密的侦查。

经过一段时间的侦查分析，该诈骗团伙架构逐渐

明朗。专案组民警发现，该团伙分工明确，涵盖引流、

技术、诈骗等多个犯罪环节，甚至为提高诈骗成功率

还配备了翻译人员，提供实时的语音外语服务。8月

9日19时许，收网时机成熟，鼓楼分局刑侦大队派出

精干警力组成7个抓捕组，对分布在全市各地的该团

伙成员进行统一抓捕。在抓捕现场，民警查扣用于实

施电信网络诈骗的电脑80多台、手机200多部以及一

大批电子通讯设备。

“犯罪嫌疑人大多是20岁左右的年轻人，文化程

度不高，没有‘一技之长’，对事物的分辨能力也十分

有限。诈骗团伙正是利用这些弱点，以高薪和工作轻

松为‘诱饵’，大量招收这类人群从事电信网络诈骗。”

姜子坤说。

手段曝光

“把客户引出来，先聊几句美食，拉近感情再切进

去诱骗。”这是抓捕现场民警从一名犯罪嫌疑人手机

上看到的信息。

“公司会给每一名入职员工发多个手机号作为工

作号，让他们注册网络社交媒体账号后，利用公司提

供的各种各样的图片来发朋友圈。这些图片涉及豪

车、豪宅、国外旅游等。”王琦斌说，“完成微信的包装

后，员工就开始在热门网站平台寻找‘目标’。”

“‘业务员’通常会通过热门话题留言或者加好友

等方式，精确找到想‘一夜暴富’的人的网络社交媒体

账号，然后主动与他们聊天，向对方展示他们的奢华

生活。最终会以“有缘人、朋友、提携”等说辞，将‘致

富经验’介绍给对方，然后把他们拉到特定的销售微

信群内进行诈骗。而这些所谓的销售群除了受害者，

都是几个‘组长’通过不同账号，按照事先排好的‘剧

本’，一步步地引诱受害者上当受骗。”经过深挖，该团

伙骨干成员陈某如实供述了作案手段。

目前，涉案犯罪嫌疑人已被依法采取刑事强制措

施，案件正在进一步侦办中。

《现代快报》 严君臣 管中

原以为双十一主播直播带货能大卖，

没想到销量大幅下滑，远低于销售预期，

由此产生大量库存。为此，厂家张某诉至

法院，要求主播郭某支付160万余元的加

工费。日前，记者了解到，近日，江苏省

南通市通州区人民法院审理了这起加工合

同纠纷，并最终判决主播郭某承担80%

的责任，赔偿张某132万余元。

2021年7月，主播郭某与厂家张某

签订合作协议，约定张某按双方确认的面

料和工艺负责生产“四件套”，郭某则负

责销售合作生产的产品，供货价由双方协

商确定。其后，郭某为张某直播带货，刚

开始两个月每月销售额逾70万元。见产

品如此畅销，双方士气高涨。郭某在微信

中催促张某“加速生产啊老板”，张某也

表示“抓紧生产，让老板娘舒舒服服地大

卖一场”。

但双方猜中了开头却没猜中结尾，双

十一的直播销售额急剧下滑，最终定格在

24000余元，与前两个月形成天壤之别。

张某遂催促郭某抓紧卖货，郭某则不承认

货品是其所订制。

2022年8月，郭某的员工在张某出

具的统计单上签名，并备注“库存已盘点

无误”，该统计单上载明了库存产品的名

称、数量以及金额等。因销售不佳，郭某

也减少了对该产品的直播时间。后又经过

一年的直播销售，截至张某起诉时，尚余

库存商品价值160万余元。

审理中，郭某辩称，双方签订的合作

协议并未实际履行，其仅为代理销售，并

非买方或委托加工方。其从未确认过产品

款式和数量。催促生产虽然属实，但张某

明知销售数量下滑仍盲目生产，责任在张

某。双十一期间销量下滑主要因为当时直

播账号涉及违禁操作被封号了。但双方并

未对直播场次、频率做过约定，好卖就多

播，不好卖就少播，其也仍然在为张某直

播带货，因此不应承担责任。

法院审理后认为，相关产品款式经双

方共同挑选，生产计划亦由张某告知郭

某。结合合作协议与双方微信聊天记录，

可以认定双方之间既非交付产品、支付报

酬的承揽关系，亦非负责销售的委托关

系，而系由双方确认产品花型、面料，由

张某生产后再由郭某销售的合作关系。

从双方实际销售金额、库存金额以及

前期销量趋势看，张某为履行合同而备货

采购的材料符合当时的销售预期。造成产

品库存的原因系郭某一方销售不力所致，

对此郭某应当承担对库存产品的销售责

任。但张某采购原材料偏多也是造成库存

的因素之一，酌情郭某应承担80%的责

任。最终判决双方的合作协议解除，由郭

某赔偿张某132万余元，并由张某返还等

值库存产品。判决后，郭某不服上诉，南

通中院维持了原判。

漫画 李超漫画 李超

“有缘人”带你致富？

主播带货业绩下滑，产品积压谁买单？
法院：主播赔偿132万元

《人民公安报》陈宇航 张杰

当你还在暗自高兴，以为在网络遇到了名牌大学毕业
或者继承亿万资产的“有缘人”，他们“无私”分享“致富经”
能让你搭上人生的快车，从此走上发家致富之路，殊不知你
已掉入骗子精心布下的圈套。日前，福建省福州市公安局
鼓楼分局打掉一个电信网络诈骗团伙，抓获犯罪嫌疑人10
名。

“发财梦”落得一场空“发财梦”落得一场空

法官说法

随着互联网及直播行业的发展，直播带货已成为重要销售模式，直播主

播也成为众多商家追捧的对象。但商家与主播之间也因合作模式约定含糊、

权利义务分配不明容易导致纠纷。该案承办法官提醒，在双方订立书面协议

时，建议明确各自权利义务，尤其需要对选货、定价、版权以及库存处理做出

约定，避免产生后续纠纷。


